

	AGENDA
Elementos de la Compensación de la Fuerza de Ventas



Dia 1
	Tema
	Hora

	Introducción
	9:00 – 9:30

	Términos y definiciones de compensación de la fuerza de ventas
	9:30 – 10:30

	Coffe-break
	10:30 – 11:00

	Términos y definiciones de compensación de la fuerza de ventas (cont.)
	11:00 – 12:00

	Influencias en el diseño de la compensación
	12:00 – 13:15

	Almuerzo
	13:15 – 14:30

	Componentes de diseño
	14:30 – 16:30

	Break
	16:30 – 16:45

	Componentes de diseño (cont.)
	16:45 – 18:30



Dia 2
	Tema
	Hora

	Recordatorio conceptos del día anterior
	9:00 – 9:15

	Detalle y prueba del plan compensación de la fuerza de ventas
	9:15 – 11:00

	Coffe-break
	11:00 – 11:15

	Implantación del plan
	11:15 – 13:15

	Evaluar la eficacia del plan
	13:15 – 15:00
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